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Die Global Helicopter Service GmbH bietet als international tätiges Luftfahrtunterneh-
men vielseitige Dienstleistungen für Betrieb und Wartung von Hubschraubern, auch un-
ter anspruchsvollen Bedingungen. 
Mit unserer Expertise unterstützen wir erfolgreich auch externe Betreiber und bieten 
Lösungen im Aircraft Management (EASA Part CAMO) sowie in Wartung und Reparatur 
(EASA Part 145). 
 
Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir ab sofort einen: 

Vertriebsingenieur für Hubschrauber-Dienstleistungen (m/w/d) 
 
Sie unterstützen die Geschäftsanbahnung und fördern nachhaltiges Wachstum unserer 
Helikopter-Dienstleistungen in Zusammenarbeit mit der Marketingabteilung. Ein wich-
tiger Schwerpunkt liegt dabei auf den Bereichen Aircraft Management (EASA Part 
CAMO) sowie Maintenance and Repair (EASA Part 145). 
 
Ihr Profil 

• Sie besitzen ein hohes Maß an professioneller Kommunikationsfähigkeit und eine 
ausgeprägte Kundenorientierung 

• Sie verfügen über die Bereitschaft zu internationaler Reisetätigkeit im Rahmen Ihrer 
Aufgaben 

• Sie sind erfolgsorientiert und dabei gewohnt, in internationalen Teams zu arbeiten 

• Sie arbeiten strukturiert und sind in der Lage sich und Ihre Kolleg:innen zielfokussiert 
und nachhaltig zu organisieren 
 

Ihre Aufgaben 

• Erschließung neuer Marktsegmente und Nachverfolgung bestehender Kunden im 
Rahmen des Kerngeschäftes der Firma 

• Leitung des Vertriebs von Dienstleistungen rund um Wartung und Reparatur von He-
likoptern sowie deren Komponenten 

• Etablierung neuer und Pflege bestehender Kundenbeziehungen (Key-Account Ma-
nagement) unter Nutzung unseres CRM-Systems 

• Besuch von Messen und Kongressen  
 

Ihre Erfahrung und Kenntnisse 

• Erste kundenbezogene/vertriebliche Berufserfahrung im Projektgeschäft bzw. in ei-
ner ähnlichen Position in der Luftfahrt 

• Kenntnisse in Bezug auf Aufrechterhaltung der Lufttüchtigkeit von Luftfahrzeugen  

• Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse  

• Bevorzugt abgeschlossenes Studium der Ingenieurswissenschaften, Wirtschaftsinge-
nieurswissenschaften oder Luft- und Raumfahrttechnik  
 

Sie sind interessiert und finden sich in der Stellenbeschreibung wieder? 
Dann freuen wir uns auf Ihre ausführlichen Bewerbungsunterlagen inklusive Gehalts-
vorstellung und frühstem Eintrittsdatum bevorzugt per E-Mail an 
application@g-h-service.com.  

Das erwartet Sie: 

• Arbeiten wo andere Urlaub 
machen - mitten im Chiem-
gau gelegen befinden sich 
der Chiemsee, die Alpen so-
wie Salzburg in unmittelba-
rer Nähe 

• Arbeit mit Sinn - mit unse-
rer Arbeit unterstützen wir 
u. a. humanitäre Hilfsein-
sätze in Afrika 

• Familiäre Werte - weltof-
fene, familiär geprägte Ar-
beitsatmosphäre mit Du-
Kultur 

• Flexibles Arbeiten - Gleit-
zeitregelungen mit Über-
stundenkonto und Freizeit-
ausgleich sowie 25 Tage Ur-
laub fördern Ihre Work-
Life-Balance 

• Moderne Arbeitsplatzge-
staltung – ergonomische 
und neueste technische Ar-
beitsplatzausstattung 

• Starthilfe beim Umzug - wir 
unterstützen Sie bei der Su-
che nach Ihrem neuen Zu-
hause sowie mit einem Zu-
zugsbonus 

• Zahlreiche weitere Be-
nefits – ein unbefristetes 
Arbeitsverhältnis mit indivi-
duellen Schulungs- und Ent-
wicklungsmöglichkeiten, 
Firmenevents, gratis Kaffee 
und Tee 
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